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1. Informacje wstepne

Nazwa przedmiotu

Umowy w obrocie handlowym

Wydziat Wydziat Prawa
Kierunek Prawo
Specjalno$¢/Sciezka specjalizacyjna | —

Poziom PRK 7 PRK

Poziom ksztalcenia

jednolite studia magisterskie

Forma studiow

studia stacjonarne

Grupa zajec —

Liczba punktow ECTS 3

Rodzaj przedmiotu fakultatywny
Liczba godzin ogdtem 20 godz.

Cykl dydaktyczny 2024/2025 zimowy
Semestr studiow 8

Rok studiéw 4

Profil ksztalcenia ogolnoakademicki
Rok realizacji 2027/2028

Jezyk wyktadowy polski

Osoba odpowiedzialna za przedmiot

dr Kuba Gasiorowski (e-mail: kgasiorowski@uafm.edu.pl)

Semestr, liczba punktow ECTS, rodzaj zajeé, liczba godzin w planie studiow

Semestr Warsztat

8 20 godz. 3 ECTS

2. Cele przedmiotu

Umowy w obrocie handlowym
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C1

Celem przedmiotu jest zaopatrzenie studentow w umiejetnosci zwigzane z samodzielnym sporzadzaniem umow w
obrocie handlowym zgodnie z praktycznymi zasadami systematyki i metodyki tworzenia kontraktow, w tym na
bazie informacji, ktore studenci musza sami zaczerpna¢ z baz danych - zaréwno jesli chodzi o wzory
kontraktowe, jak i dane gospodarcze (CEIDG, KRS, ksiegi wieczyste, etc.). W tym zakresie, warsztaty maja na
celu sporzadzenie przez studentow jak najwigkszej ilosci uméw we wlasnym zakresie na podstawie kazusow
przygotowanych przez prowadzacego. Studenci maja prze¢wiczy¢ sporzadzanie nie tylko typowych umow
cywilnych jak umowa sprzedazy, czy umowa zlecenia i umowa o dzieto, ale takze umowa o zachowanie
poufnosci, umowy licencyjne, umowy o stoworzenie utworu, regulaminy $wiadczenia ustug drogg elektroniczna,
umowy ekspansji handlowej (takie jak dystrybucja, komis, agencja), a takze formy zwiazane z aktami
notarialnymi.

Ponadto, celem przedmiotu jest przygotowanie studentow do oceny prawnej (opiniowania) réznego typu umow
(kontraktow) wystepujacych w obrocie handlowym. W tej czgéci warsztaty maja na celu przedstawienie
studentom do oceny wyciagoéw z rzeczywistych, zanonimizowanych umoéw przygotowanych albo przez same
strony albo przez ich prawnikéw. Nastepnie studenci otrzymaja zadane pytania do takiego kontraktu i maja w
praktyce zaopiniowac¢ je, wychwyci¢ elementy korzystne oraz niekorzystne dla reprezentowanej przez siebie
strony. Celem przedmiotu jest rowniez prze¢wiczenie przez studentow w ten sposob jak moga by¢ interpretowane
rézne klauzule pojawiajace si¢ w takich kontraktach, a takze wychwycenie lub natozenie na konkretne klauzule
kontraktowe instytuciji prawa zobowiazan.

3. Wymagania wstepne

Zaliczone prawo cywilne, cze$¢ ogdlna, prawo rzeczowe, zobowigzania.

4. Opis efektow uczenia si¢

W1

Wiedza: 1) wie jaka jest systematyka kontraktu, jakie sg jego poszczegolne
czesei i do czego shuza;

2) posiada wiedzg¢ na temat oraz potrafi sporzadzi¢ szereg umow wystepujacych
w obrocie handlowym, od umowy sprzedazy, przez umowe licencyjna, po
umowe dystrybucyjna;

EUK7 W3, EUK7 W5,
EUK7 W7

U1

Umiejetnosci: 1) umowie tworzy¢ umowy "od zera" oraz postuzy¢ si¢
prawniczymi bazami danych, aby znalez¢ odpowiednie gotowe wzorce
kontraktowe, a nastgpnie wykorzysta¢ gotowe wzorce kontraktowe i dostosowac
je do swoich celow;

2) potrafi zaopiniowaé przedstawiony mu projekt umowy;

3) potrafi interpretowac kontrakty i dostrzega¢ wspoétzaleznosci pomigdzy EUK7 U2, EUK7 U3,
poszczegdlnymi klauzulami kontraktowymi. EUK7_US5

4) potrafi uzupetni¢ informacje w umowie na podstawie rejestrow publicznych
takich jak CEIDG, KRS, system ksiag wieczystych;

5) potrafi wybra¢ odpowiednie klauzule kontraktowe i dostosowac je do
zadania, opisu stanu faktycznego zadanego przez zlecajacego umoweg w jezyku
naturalnym;

5. Tre$ci programowe

Warsztat (20 godz.)

| Kod

Tematyka zajeé (nr semestru: 8)

Umowy w obrocie handlowym
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Warl - rodzaje umow oraz innych zobowigzan (jak listy intencyjne, umowy ramowe, umowy przedwstepne, etc.);

accidentialia negotii);

- tryby zawierania umow;

- praca ze wzorcami umownymi;

- podstawowe sktadniki konstrukcyjne umowy;

- umowa sprzedazy,

- umowa o poufnos¢,

- umowa o dzielo,

- regulamin $§wiadczenia ushug droga elektroniczna,
- umowa o stworzenie utworu,

- inne umowy prawno-autorskie, w tym umowy dotyczace programoéw komputerowych,
- umowy o zakazie konkurencji,

- klauzule egzekucyjne,

- akty notarialne dotyczace obrotu nieruchomos$ciami,
- umowa zlecenia,

- umowa $wiadczenia ustug,

- umowa licencji na znaki towarowe,

- umowa komisu,

- umowa agencyjna,

- umowa dystrybucyjna,

- klauzule wyboru prawa,

- klauzule jurysdykcyjne,

- zapis na sad polubowny.

- rodzaje klauzul umownych decydujacych o typie umowy oraz inne (essentiali negotii, naturalia negotii,

6. Metody dydaktyczne
Warsztat

M1 Analiza przypadkow
M2 Analiza tekstow

M3 Burza moézgow

M10 Konwersatorium

Mi1 Learning by doing

M17 Prezentacja multimedialna

M18 Rozwigzywanie zadan

M19 Studium przypadku

M23 Zajecia praktyczne

7. Naklad pracy studenta

Forma aktywnosci studenta

Obcigzenie studenta

Warsztat 20 godz.
W tym metodq e-learning: 0 godz. ‘
Praca wlasna studenta ‘
55 godz. |
Calkowite obciazenia
Sumaryczna liczba godzin dla przedmiotu wynikajaca z calego naktadu pracy studenta 75 godz.
Sumaryczna liczba punktow ECTS dla przedmiotu 3 ECTS
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8. Kryteria oceny

Warunki zaliczenia przedmiotu:

Warunkiem zaliczenia przedmiotu jest petna obecno$é na zajeciach, wykonanie wszystkich kazusow w trakcie zajgé oraz
przygotowanie na koniec warszatow umowy dystrybucyjnej, jako ramowego kontraktu mieszanego faczacego w sobie
elementy umowy o kontraktowanie, umowy sprzedazy, dostawy, dzieta, licencji, $wiadczenia ustug, poufnosci, zakazu
konkurencji, a takze klauzule jurysdykcyjne i wyboru prawa.

Warsztat

Na ocene 5: | Oprocz wymagan na oceng 4,5 student zadbal zwigzto$¢ i zrozumiao$¢ jezyka, poprawne formatowanie
tekstu kontraktu, jego estetyke, jasne i klarowne wydziele nagtéwkow, wewnetrzna spdinosc.

Na ocene 4,5: | Oprocz wymagan na oceng 4 student rozbudowat klauzule dodatkowe, uwzgledniajac wymogi ustaw
szczegdtowych, w tym w zakresie ustawy o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji, czy prawa
antymonopolowego.

Na ocene 4: | Oprocz wymagan na oceng 3,5 student w sposob kompleksowy rozbudowat najwazniejsze elementy bedace
sednem wspotpracy stron w ramach stosunku dystrybucyjnego, nie tylko realizujac essentiali negotii, ale
takze przewidujac mozliwe zagrozenia i watpliwosci, jakie moga pojawi¢ sie w toku wspolpracy stron.

Na ocene 3,5: | Oprocz wymagan na ocen¢ 3 student zaproponowat dalsze, podstawowe proste, dodatkowe klauzule
chroniace interes strony, dla ktérej wedlug kazusu sporzadza umowe.

Na ocene¢ 3: | Student przygotowat wzor umowy dystrybucyjnej, ktora zawiera wszystkie bazowe elementy pozwalajace

zakwalifikowac¢ kontrakt wiasnie jako dystrybucyjny. Co wigcej umowa przygotowana przez studenta,
zawiera podstawowe elementy wymagane przez stan faktyczny kazusu, w tym zawiera poprawnie
zidentyfikowane i wprowadzone dane z rejestrow gospodarczych oraz moze by¢ stosowana w obrocie, jako
bardzo prosty wariant.
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Pomoce dodatkowe

- systemy informacji prawnej Lex Wolters Kluwer oraz C.H. Beck Legalis
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